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2019年以来，公募基金发展驶入了快车道。根据中基协数据，2018年底，市场共有公募基金5626只，规模13.03万亿元；2019年底，市场共有公募基金6544只，同比增长16.32%，规模14.77万亿元，同比增长13.35%；2020年底，市场共有公募基金7913只，同比增长20.92%，规模19.89万亿元，同比增长34.66%。随着公募基金规模的迅速扩大，不少投资者纷纷被吸引入市，却常常把基金当股票炒，频繁买卖，出现了“基金赚钱基民却不赚钱”的情况。市场上海量基金产品让投资者眼花缭乱，选哪个、怎么选、什么时候买卖也成了一大难题。基金投顾业务试点的适时启动，有望解决投资者的基金投资难题。
一、什么是基金投顾？
2019年10月25日，证监会下发《关于做好公开募集证券投资基金投资顾问业务试点工作的通知》，公募基金投资顾问业务试点正式落地。基金投资顾问业务分为“非管理型基金投资顾问”与“管理型基金投资顾问”，“非管理型基金投资顾问”下，投资决策仍然是投资者自行做出，试点机构只提供投资建议；而“管理型基金投资顾问”下，根据与投资者协议约定，试点机构可以代投资者做出具体基金投资品种、数量和买卖时机的决策，并代投资者执行基金产品申购、赎回、转换等交易申请。基金投资组合策略建议的标的应当为公募基金产品或经中国证监会认可的同类产品。
二、基金投顾有什么特点？
1、专业团队投资、集中统一决策
上文提到，基金投顾业务中，试点机构可以代投资者做出具体基金投资品种、数量和买卖时机的决策。那么如何规范和保障试点机构的专业性呢？
首先，按照监管制度要求，所有试点机构必须建立基金投资顾问投资决策委员会，对组合策略实施集中、统一管理和决策，避免个人决策的随意性和风险。
其次，在基金选择方面，在定量评价与定性调研相结合的基础上，建立基金投顾备选库，组合策略的投资范围必须在备选库范围内。
最后，在投资策略和组合构建方面，运用专业研究，为投资者提供与其风险承受能力相匹配的组合策略，使得投资者更能够坚持长期投资。
投资者只需一键委托，把复杂的投资交给基金投顾，把美好的生活留给自己。
2、全程陪伴式服务，理财不孤单
[bookmark: _Toc74733830]对于基金投顾来说，做好策略的收益，仅仅是第一步，基金投顾更为重要的本质工作，是围绕投资者的需求，为投资者提供贯穿投顾服务全流程的陪伴服务。包括为投资者提供定期报告、临时或专题报告，以及投资顾问一对一服务等，与投资者深度交流沟通，持续陪伴投资者。
3、没有最好，只有最匹配的方案
传统的理财产品，强调“武无第二”，进行各种业绩排名，让人眼花缭乱。而基金投顾业务作为一种服务，强调“文无第一”，最适合投资者的投资方案并不一定是“收益最高”的投资方案，而是“最匹配”的投资方案。原因在于收益与风险成正比，高收益意味着高波动。当投资者选择了高于其风险承受能力的方案，往往会因为拿不住、忍不了而享受不到收益。基金投顾业务更强调将适当的基金投资组合策略提供给适合的投资者，有助于投资者长期持有、理性投资。
4、费率设计强调以投资者为中心
基金投顾的主要收费模式是按照管理的资产规模一定比例收费，这就决定了基金投顾要以客户盈利为中心——只有投资者收益高，才能持续提高管理规模，而不是从客户资产的短期周转上获利。收费模式的转变意味着试点机构与客户利益的一致性，有利于试点机构从投资者角度出发做“买方投顾”。同时，基金投顾成分基金的申购费一般为0折或者从投顾服务费中抵扣，降低因为组合成分基金频繁操作导致客户付出更多费用的可能。

三、基金投顾业务更适合什么样的投资者？ 
 1、完全不懂投资，有投资需求的“小白”投资者。
 2、投资收益率不佳，投资能力不足的投资者。
 3、虽然了解投资，但没有时间、精力的投资者。
 4、有理财需求的机构投资者。

四、市面上有种叫公募FOF的产品，和基金投顾有什么不同？
1、本质来说，公募FOF是一种标准化基金产品。基金投顾并不是一种产品，更多的是一种服务。基于投资者风险承受能力、投资偏好等情况，提供以投资者为中心的个性化财富管理服务，包括了投前匹配、投中账户管理和投后服务。
2、信息披露及沟通方式来说，FOF和其他基金产品一样，通常以季报、半年报、年报的形式进行持仓变动、资产配置等信息的披露，只有结果数据，并且有延迟。基金投顾交互多、信息更透明，向投资者披露持仓，并且也会提供定期账户报告，投资顾问与投资者之间的沟通会更为密切。
3、投资者体验来说，公募FOF更具有产品性质，投资者体验的是一种投资产品，容易将FOF和其他产品进行收益对比。基金投顾更加重视投顾服务，强调与投资者的沟通、对后市的预期管理和理性投资行为引导，体验度更高。
